
CaseStudy BusinessStreamline
- Semester 1 Webtechnologie -

BusinessStreamline
B2B PLATFORM

Ivan Hörler, Harayanamoorthy Prashath, Ciullo Alessio
22. Dezember 2016



Inhaltsverzeichnis

1 Vision 1
1.1 Kundenbeziehnung . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 1
1.2 Meilensteine . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 1
1.3 Beschreibung . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 1

2 User Stories 1
2.1 BusinessStreamline . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 2
2.2 Nachfrager Firma . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 2
2.3 Anbieter Firma . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 2



2 USER STORIES CASESTUDY BUSINESSSTREAMLINE

1 Vision

1.1 Kundenbeziehnung

Kundenbeziehung

BusinessStreamline
Platform

Kunde

erfassung gesuchter Teile

Bezeichnung

Qualität

Lieferzeitpunkt

benötigte Menge
Abfrage gesuchter Teile

Angebots Erstellung
Angebotsliste

Nachfrager Firma

nachfrage bekundung

Bestellung

Anbieter Firma

sucht Teile Abnehmer
erstellt anonymes Angebot

Stellt Teil her

Abbildung 1: Kundenbeziehung

1.2 Meilensteine

Millestones

Platform Prototyp 
Website

Login
Kundendatenbank {<= 25}

Erfassung gesuchter Teile {<=100}

Bezeichnung
Qualität
Lieferzeitpunkt
benötigte Menge

Abfrage gesuchter Teile (suche)
Erstellung von Angebot

Angebotsliste Akzeptiert Angebot & 
Bestellt

XML file save

Abbildung 2: Meilensteine

1.3 Beschreibung

Die ist hammer

2 User Stories

Ausgangspunkt ist diese Syntax:
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Als <BENUTZERROLLE> will ich <DAS ZIEL>, so dass <GRUND FÜR DAS ZIEL>.

2.1 BusinessStreamline

• Als Dienstleister Firmawill ich das der Kunde sich Anmeldenmuss, so dass kein unbefug-
ter Zugang besteht.

• Als Dienstleister Firmawill ich Kontrolle über die Kundenanmeldung haben, so dass kein
Kunde zwei mal registriert sein kann.

• Als Dienstleister Firmawill ich die gesuchten Teile abfragen können, so dass jederzeit Ge-
wissheit über die Anzahl Nachfragen besteht.

• Als Dienstleister Firma will ich die Angebote überprüfen können.

• AlsDienstleister Firmawill ichdassalleNachfragerundAnbieter anonymverhandelnkön-
nen.

2.2 Nachfrager Firma

• AlsNachfrager Firmamöchte icheineBezeichnungeinesgesuchtenTeils hinterlegenkön-
nen sodass ein Anbieter das Teil spezifisch suchen kann.

• Als Nachfrager Firma möchte ich die Qualität eines gesuchten Teils hinterlegt haben, so-
dass ich mich an Qualitätsmerkmalen orientieren kann.

• Als Nachfrager Firmamöchte ich einen Lieferzeitpunk hinterlegen können, sodass ein An-
bieter über die Lieferfrist informiert ist.

• Als Nachfrager Firmamöchte ich benötigte Menge angeben können, sodass ich diesemit
einer Bestellung bekomme.

• Als Nachfrager Firma möchte ich ein Angebot annehmen können sodass dem Anbieter
eine Bestellung zugesandt wird.

• Als Nachfrager möchte ich das Teil innerhalb der Lieferzeit zugesandt bekommen.

2.3 Anbieter Firma

• Als Anbieter Firmawill ich abfragenwelcheTeile gesucht sind, sodass ein Angebot erstellt
werden kann.

• Als Anbieter Firma will ich das alle Eckpunkte geklärt sind, so dass keine unvorhergese-
henen Kosten entstehen.
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• Als Anbieter Firma will ich ein Angebot abgeben können, so dass ein schri�licher Vertrag
entsteht.

• Als Anbieter Firma will ich anonym bleiben, so dass die Nachfrage Firma nur anhand des
Preises entscheidet wer Sie berücksichtigt.

• Als Anbieter Firma will ich bei Bestellung eine Schri�liche Antwort erhalten, so dass der
Vertrag gültig ist.
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